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Ondernemen

In Belgié
loont niet

Van onze redacteur
Johan Rasking

ANTWERPEN. Investeren in buitenlandse dochter-
bedrijven doet Belgische ondernemingen beter pres-
teren.

Dat blijkt uit een studie over het zogenaamde ,,cor-
porate ondernemerschap” — de creatie van nieuwe
bedrijven door bestaande bedrijven — in Belgié. De
analyse is het werk van Bruno Tindemans en Stefan
Stremersch van de Flanders Business School in Ant-
werpen.

Tindemans en Stremersch plozen het databestand
van de Nationale Bank uit voor de periode 1994-2003,
op zoek naar nieuwe vennootschappen. Concreet
ging het om de oprichting van dochterbedrijven door
bestaande, grote bedrijven met meer dan 200 werkne-
mers. De oprichting van volledig nieuwe, kleine be-
drijfjes door beginnende ondernemers werd niet in
kaart gebracht. De dochterbedrijven moesten opera-

tionele activiteiten

MET BEDRIJF i ofin het bt
BEGINNEN IN tenland.  Fiscale

constructies  wer-

BUITENLAND den buiten be-

schouwing gelaten.

HELPT WEL De twee professo-

ren ontdekten dat
de grote Belgische ondernemingen in het jaar 2003
60 procent meer dochterbedrijven hadden opgericht
dan tien jaar voordien, in 1994.

Die stijging van ,,corporate ondernemerschap” is
vooral te danken aan een fors toegenomen buiten-
landse expansie. Belgische bedrijven richtten in 2003
79 procent meer dochterbedrijven op in het buiten-
land in vergelijking met 1994. Voor de binnenlandse
investeringen geldt het omgekeerde, met een daling
van bijkomende Belgische dochters in tien jaar tijd
met 43 procent.

De keuze voor binnenlandse dan wel buitenlandse
expansie is niet vrijblijvend. Tindemans en Stre-
mersch ontdekten een belangrijk verschil in impact
op de bedrijfsprestaties, uitgedrukt in rendement op
ingezet kapitaal. Volgens die indicator halen Belgische
bedrijven die in eigen land dochtervennootschappen
hebben opgericht, er in de daaropvolgende jaren nau-
welijks voordeel uit. Vanaf het vierde jaar na de inves-
tering is er zelfs een negatieve impact. Conclusie: ,,In-
vesteren in eigen land loont niet.”

Buitenlandse expansie daarentegen geeft, na de (re-
latief grote) opstartkosten in de eerste twee jaar, een
duidelijke positieve impact op de bedrijfsresultaten.
Conclusie: ,,Voor een Belgisch bedrijf is het goed om
activiteiten op te starten of over te nemen in het bui-
tenland.”

» Bladzijde 20: analyse: Waarom het economisch
beleid aan bijsturing toe is.

02/ 740. 09. 70| fax 02/ 740.09. 71| emai | :

i nf o@redi ar gus. be| wwv. nedi ar gus. be| BTW BE 466. 787. 259| HR 638. 168| KBC 437-5134907-50



